BACHELOR®"

SUP'TG / SALES & MANAGEMENT

Cours RMS Bachelor 3°™ année

Vente et négociation

Action commerciale / Plan d’action commerciale
Management de la force de vente
Animation d’équipe

Challenge Auchan

Controble de gestion

Risque client et recouvrement de créances
Financement Banques et marchés

Affaires internationales

Négociation a I’étranger

Mangement des achats

Mathématiques appliquées

Systémes d’information

Développement durable

Management et éthique professionnelle
Bases de la stratégie

Création d’entreprise et planification
Accompagnement professionnel

Rapport de stage et soutenance

Anglais, allemand, espagnol



